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                                              АНКЕТА ДЛЯ ДОБАВЛЕНИЯ НА САЙТ

Заполните данные о вашей франшизе:
НАЗВАНИЕ ФРАНШИЗЫ С ДЕСКРИПШНОМ:
 (например, Франшиза кафе быстрого питания «Кабачок»)
Желаемые разделы размещения:   
например: 1) торговля-одежда, 2) детские франшизы-торговля и т.д.
Цифры, отображающие основные характеристики франшизы (можете предложить свои варианты дат и количественных характеристик, не более 4)
	Характеристика
	Значение

	Год основания компании:
	

	Год запуска франшизы в РОССИИ:
	

	Франшизных предприятий:
	

	Собственных предприятий: 
	

	Зарегистрирован товарный знак №
	


	СТАРТОВЫЕ ИНВЕСТИЦИИ:
	

	СРОК ОКУПАЕМОСТИ:
	

	СРЕДНИЙ ОБОРОТ В МЕСЯЦ:
	


Размещаете ли ваше предложение на других порталах?[image: image1.png]
На каких?

ВАЖНО!
Уникальность контента на Вашей странице должна быть не менее 90%.
Уникальность текста – это оригинальный текст, который не имеет копий на других ресурсах.
Это важно для продвижения вашего предложения в поисковых системах Яндекс и Google.
Содержание франшизы
 
О компании и бизнесе
Напишите небольшую историю успеха: когда начался бизнес, с чего начался, как развивался, в чем главная фишка бизнеса, в чем специфика бизнеса, как вы привлекаете и удерживаете клиентов. Напишите про личность основателя, про успехи и преодоленные сложности. Каких успехов добилась компания за это время, какие планы по развитию и расширению на ближайшие пару-тройку лет. Опишите ваши достижения, перечислите награды. Есть ли у вашей компании миссия? Ставите ли вы глобальные цели? 
Пишите понятным, простым языком, с любовью к своей компании. Используйте общеупотребимые слова. Можете писать от первого лица, употреблять местоимения “мы”, “наши” и так далее. 
Если утверждаете, что вы лучшие, №1 и уникальные, - подтверждайте это утверждение (например, по данным рейтинга, опроса, исследования, полученной награды и так далее). Это вызывает больше доверия.   
Пример: мы лучше всех в мире делаем уборку в квартирах. Наши цены самые лояльные!  Сегодня мы присутствуем во 10 городах России и 3 городах Европы. Наша компания награждена   кубком президента!
 
	НАПИШИТЕ ЗДЕСЬ О ВАШЕЙ ФРАНШИЗЕ 



Описание франшизы
Повествовательно распишите, почему решили развиваться по франшизе, почему люди выбирают вашу франшизу. Какие преимущества вы получаете, развиваясь в направлении франчайзинга (например, расширяете охват, географию присутствия, и т.д.).  Сколько точек по франшизе вы открываете каждый месяц? Почему предприниматели выбирают вашу франшизу? 
Подробно и понятно расскажите, что собой представляет ваша франшиза. Например, мы развиваем франшизу розничных магазинов шаговой доступности. Мы видим в этом огромный спрос. У нас привлекательные условия. Нас выбирают потому-что. Мы ищем партнеров в таком-то регионе, в таких-то локациях и так далее. 
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Как вы будете зарабатывать?
Опишите, как франчайзи будет зарабатывать: что-то продавать, оказывать услуги, что-то строить, искать клиентов. Как можно доходчивей расскажите, что франчайзи придется делать, когда он купит вашу франшизу и захочет получать прибыль. 
Пример: Открывайте наш магазин и круглосуточно продавайте пиво и сигареты! 
Вложите деньги в бар - мы сами его откроем, будем управлять и платить вам дивиденды.
Откройте футбольную школу под известным брендом - все дети района придут к вам 
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Преимущества франшизы
Расскажите, лучше - по пунктам, чем именно ваше предложение уникально и выгодно. Опишите подробно, почему предприниматель должен купить именно вашу франшизу, чем вы лучше конкурентов, какое у вас УТП для франчайзи. У каждой франшизы свои преимущества. Типовыми являются опыт, количество точек, гарантии, доходность, известность, уникальные разработки, эксклюзивные контракты, минимальные вложения и так далее: 
Пример: 
1. Опыт и экспертность 
Мы 100 лет на рынке, запустили миллион точек, ни одна не закрылась 
2. Гарантии и привилегии
Окупаемости, лояльности клиентов, возврата средств 
3. Спрос и известность 
Постоянный поток клиентов несмотря ни на что, узнаваемость и так далее  
4. Уникальность 
Мы что-то разработали: авторскую программу, IT-решение, формат, производство, методику и т.д. - и это работает 
5. И так далее 
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Пакет франшизы
Опишите кратко, по пунктам, что входит во франшизу: товарный знак, помощь на старте, подбор помещения, обучение (без деталей), эксклюзив на район/регион, инструкции, чек-листы, договоры, стандарты, доступы, контакты поставщиков и т.д. Опишите также форматы франшизы. Что предполагает договор: роялти/паушальный взнос/оплата лицензии/закупка вашей продукции на определенную сумму? 
Пример: 
Мы предоставляем франчайзи на выбор два формата сотрудничества
Корнер:
· 20 кв.м
· 50 сортов напитков
· Роялти
· Паушальный взнос
Супермаркет
· 200 кв м
· 500 сортов напитков
· Роялти
· Паушальный взнос
ИЛИ
С франшизой вы получаете: 
· Поддержку
· Команду запуска
· Программу управления бизнес-процессами 
· Личного помощника 
· Эксклюзив на город
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Обучение и поддержка
Распишите подробно по пунктам, как, где и кого вы обучаете. Есть ли у вас академия или учебный центр? Чему вы обучаете? Как долго? Получит ли после обучения франчайзи какой-то диплом? 
Чем помогаете франчайзи на старте? Открываете ли бизнес под ключ? Помогаете ли с регистрацией юридического лица, получением лицензии, оформлением договоров и так далее? Помогаете ли с выбором локации, общением с арендодателем? Помогаете ли с наймом персонала? Предоставляете ли персонального менеджера по запуску или менеджера по развитию на все время работы? Приезжает ли команда запуска на точку? Есть ли дизайн-проект и контакты поставщиков? Осуществляете ли маркетинговую поддержку и какую, например: проводите федеральную рекламу, предоставляете маркетинговые материалы, проводите ли акции, запускаете рекламу в интернете, размещаете информацию в картах и так далее? Проводите ли аудит? Формируете ли план по развитию для конкретной франшизы? Даете ли доступ к автоматизированным системам управления бизнесом: CRM, ERP, товарная матрица, автоматические закупки, единый кол-центр, центр приема заявок и так далее. Есть ли сообщество других франчайзи? 
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Обязанности сторон
Если вы хотите подчеркнуть что-то, например, свои гарантии или пул работ, который вы берете на себя, этот пункт можно заполнить. Также здесь можно указать, например, необходимость следования стандартам обслуживания или обязанность закупки товара на определенную сумму для франчайзи.
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Раздел инвестиции 
Распишите, сколько надо вложить денег в старт (в среднем + в разных пакетах). Паушальный, аренда, ремонт, оборудование и т.д. Желательно по пунктам и в виде таблицы 
Пример: 
	Стартовые инвестиции
	От 15 000 000 до 30 000 000 рублей

	Паушальный взнос
	350 000 рублей — для городов с населением до миллиона человек
500 000 рублей – для городов с населением от  миллиона человек 

	Роялти, ежемесячные отчисления
	60 000 рублей — для городов с населением до миллиона человек
75 000  рублей — для городов с населением от  миллиона человек 

	Рекламные и другие отчисления
	по запросу

	Срок окупаемости
	18 месяцев

	Оборот в месяц
	От 2 000 000 до 7 500 000 рублей
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Требования
Опишите требования к покупателям франшизы: география, опыт работы, наличие собственных денег, образование, лицензии, личностные качества и требования к размещению, локации, техническим особенностям помещения и пр.
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Расчет прибыли
Составьте бизнес-план на салфетке. Распишите следующие пункты:
Среднее количество чеков в день - 100
Средний чек - 1000 рублей
Оборот в месяц = 30*1000*100 = 3000 000 руб
Маржинальная прибыль 50%   = 1 500 000 руб
Расходы на аренду, персонал и прочее = 1 000 000 руб
Чистая прибыль до налогов = 500 000 руб./мес.
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Этапы запуска (не обязательно)
Укажите, какие есть этапы запуска точки и сроки? 
Подбор помещения - 1 месяц
Ремонт - 1 месяц
Найм персонала (во время ремонта)
Обучение (во время ремонта) и т.д.
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История успеха
Напишите историю успеха конкретного франчайзи. Пусть он ответит на вопросы: как он решил купить именно эту франшизу, сколько вложил, как быстро окупился, что планирует делать еще. Разместите его фотографию и фотографии работающей точки/точек
Пример: 
Евгения С., Гусь-Хрустальный, франчайзи 2 точек 
«Имея только опыт в области юриспруденции, а также опыт работы на руководящей должности, поняли, что тяжело открыть свое дело в сфере дополнительных образовательных услуг без методической поддержки.

Всего изучили более 10 франшиз в области дополнительного образования, из них около 5 франшиз по курсам иностранных языков. Остановились на этой франшизе, потому что: доступная цена на покупку франшизы, адекватные роялти, необходимая методическая поддержка, лояльные условия работы, активно развивающаяся франшиза и быстрорастущая сеть.

Мы совсем недавно открылись, поэтому подводить итоги еще рано...  Но отличное начало уже положено! Франшиза хорошо подкреплена всей необходимой информацией и обеспечила уверенность в открытии своего бизнеса с нуля и в короткие сроки!».
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Отзывы
Попросите своих франчайзи написать отзыв о франшизе и процессе сотрудничества с вами. Пусть это будут реальные отзывы, написанные реальными людьми в живой разговорной манере. Это вызывает доверие. Обязательно нужны фотографии франчайзи, имена и города, в которых они работают.
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Вопросы
Часто задаваемые вопросы, которые задают вашим менеджерам.
не больше 5 штук. Ответы короткие, конкретные, желательно, не повторяющие информацию из анкеты, а раскрывающие вопрос с новой стороны, более детально. 
Можно выбрать из следующего списка часто задаваемых вопросов: 
1. Почему мне стоит выбрать именно вашу франшизу?
2. Сколько стоит франшиза, и что входит в пакет?
3. В каких городах наиболее перспективно открытие Вашей франшизы?
4. Я никогда не работал в этой сфере. Могу ли я стать вашим франчайзи?
5. Где мне взять первых клиентов?
6. А если я прогорю? Чем вы можете мне помочь? 
7. На какую чистую прибыль в месяц я могу рассчитывать?
8. Насколько реальна ваша финансовая модель?  
9. Есть ли какие-то дополнительные направления получения прибыли? 
10. Как подобрать помещение для открытия?
11. Есть ли сезонность в бизнесе? 
12. Предоставляете ли вы контакты действующих франчайзи?
13. При покупке франшизы я становлюсь единственным представителем в городе?
14. Сколько нужно сотрудников, чтобы функционировал бизнес? 
15. Как приобрести франшизу? 
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Дополнительные, ошибочные слова, транслитерация — для отображения Вашей франшизы в поиске (на сайте/Яндекс/Гугл):




(например для Subway: Сабвей, Сабвэй, Sabway, Sabvey, Subvay пр.)
ОБЯЗАТЕЛЬНО!
Информация для подключения личного кабинета:
- название юр.лица._____________________________
- юр.адрес _____________________________________
- ОГРН/ОГРНИП_________________________________
- адрес сайта ___________________________________
- ФИО _________________________________________
- Должность контактного лица______________________
- Электронный адрес (для заявок) __________________
- Телефон для связи _____________________________
- Аккаунты франшизы в соцсетях__________________
ВНИМАНИЕ!
В дополнение к анкете необходимо предоставить следующие материалы, в формате JPG/ PNG:
· Логотип компании png без фона 200x200 px. вес не более 150kb
· Фото (до 10 шт.) максимальный размер 858 px по ширине, вес не более 150kb
Приветствуются яркие, живые фото или картинки, передающие атмосферу, специфику вашего бизнеса, выгодно выделяющие вас и релевантные описанию франшизы, а также инфографика, статистика, доп.материалы и пр.
*Допускается до 3-х фотографий в тексте и до 7 в блоке фотографии:
фото в описании http://joxi.ru/bmogXn1fl9KDnm 
фото в блоке http://joxi.ru/nAyKgoGSkj17am 
· Фото представителя франшизы 
размер 200x200px. вес не более 150kb Нежелательно использование фото из стоков; живые фотографии всегда вызывают у читателя больше доверия
· Фото франчайзи для отзывов
размер 200х200 px. вес не более 150kb Только натуральные (любительские) фотографии
· Видео презентация компании формат flv, до 10 Мб или ссылка на youtube
· Презентация в формате PDF до 5 Мб
· Имидж баннер на странице франшизы (первый блок), размер 858х451 px, вес не более 150kb
Пример: http://joxi.ru/BA0olNEtqPWeJ2 

!!!призыв/лозунг/утп франшизы количество знаков не более 60 символов).
· Анонсовую картинку (обложка франшизы), размер 373х210 px  вес не более 150kb
Пример: http://joxi.ru/823oXEBtwDWeL2 
!!!призыв/лозунг/утп франшизы количество знаков не более 60 символов).
Внимание! Убедительно просим в рекламных материалах избегать резких контрастов и темных фонов, стараться использовать стилистику и цветовую палитру сайта (светлые тона).  
Запрещено размещать на изображениях сумму заработка, срок окупаемости, контактные данные, а также контент, защищенный чужим авторским правом, изображающий сцены курения, насилия, азартных игр, алкогольную и табачную продукцию, изображения запрещенных веществ, контент 18+, а также любой контент, могущий быть признанным экстремистским, дискриминирующим по половым/национальным/религиозным признакам или оскорбляющий чувства верующих.
Помните, что команда TopFranchise.ru всегда готова помочь в подготовке любых рекламных материалов и текстов для максимального продвижения вашей франшизы! 😊
